Приложение 7
РЕКОМЕНДАЦИИ ПО ПОДГОТОВКЕ ПРЕЗЕНТАЦИИ УЧАСТНИКА ИННОВАЦИОННОГО ФОРУМА-2008
Срок предоставления презентации в организационный комитет Форума – 
не позже 12 мая 2008 г.

Презентация готовится в программе Microsoft PowerPoint. Объем презентации – строго 12 (!) слайдов на русском языке. Презентация должна быть основана и согласована с текстом подаваемого на Форум проекта. 
Для наилучшего расположения материалов/информации о проекте по слайдам, прилагается  примерная презентация. Рекомендуем Вам придерживаться содержания слайдов (для более удобного восприятия их инвесторами), однако Вы можете оставаться свободными в оформлении слайдов. 
Если возникнут вопросы, связанные со спецификой деятельности компании, технологией и др., лучше обсудить их с членами контактной группы форума по телефону, указанному в контактной информации (см. информационное сообщение). Готовая презентация будет распечатана представителями Центра «Атом-инновация», однако если у Вас есть возможность, лучше сделать дополнительно свою распечатку или записать ее на электронный источник хранения информации (флэш-диск, дискетка, CD-диск). 
Ниже приведены более подробные рекомендации по содержанию страниц презентации.

ЛИСТ 1

Название организации, организационно-правовая форма, товарный знак и пр.

Местоположение: адрес, фактического расположения фирм, телефон, факс, E-mail, WWW.

Область деятельности.

ЛИСТ 2

История: наиболее значимые этапы развития бизнеса компании. Если компания молодая - предыстория проекта или разработки, положенной в основу ее создания.

Учредители: процент акций (или долевого участия) в фирме юридических (назвать) и физических лиц с указанием количества в обеих категориях и доли государства в юр. лицах. При этом фамилии физических лиц указывать не обязательно.

ЛИСТ 3

Рынок сбыта продукции: описывается имеющийся или предполагаемый рынок сбыта инновационной продукции/услуги проекта, а также стратегия продвижения продукции на рынок.
ЛИСТ 4 

Каналы сбыта: приводится описание каналов продвижения и сбыта продукции (если имеются договора о намерениях – указать потенциальных потребителей). 

ЛИСТ 5 
Приводится динамика продаж продукции за прошлые года (если имеется) или планируемая динамика в будущем, прогноз натуральных и стоимостных объемов продаж продукции на 5 лет. Рекомендуем представлять информацию в виде графика
ЛИСТ 6

Приводится конкурентный анализ: основные конкуренты, их краткое описание.

ЛИСТ 7

Приводятся особенности и конкурентные преимущества (сравнение по основным потребительским характеристикам). Рекомендуем представлять информацию в виде таблицы.
ЛИСТ 8 и 9 

Ресурсы: описываются ресурсы, которые предприятие готово внести со своей стороны для реализации проекта (площади, мощности и т.п.), а также требуемые ресурсы для реализации инновационного проекта (персонал, оборудование, и т.д.)
ЛИСТ 10
План работ по проекту: приводится план работ по проекту с указанием основных этапов, их сроков, стоимости  и ответственных (предлагается использовать данные из описания проекта п. 4 раздела III).
ЛИСТ 11

Возможные риски при реализации проекта: стоимостные, технологические, рыночные, макроэкономические, политические, нормативно-правовые и т.д. (например, отсутствие платежеспособного спроса на продукцию, необходимость получения лицензий или разрешений, проблемы вхождения на потенциальный рынок, изменение конъюнктуры рынка, наличие альтернативных технологических решений, необходимость закупки уникального технологического оборудования и т.д.)
ЛИСТ 12

Предложение о сотрудничестве: описывается предложение внешним партнерам/инвесторам по участию в реализации проекта (предлагается использовать данные из описания проекта п. 1 раздела III).
Дополнительные комментарии:

· Все финансово-экономические показатели, прогнозы, графики даются в тыс. руб.
· В презентацию можно внедрять фотографии, рисунки (в разумном количестве) диаграммы, схемы и графики. 

· Основные ошибки при подготовке презентаций прошлых лет:
· большое количество мелкого текста

· темная цветовая гамма

· отсутствие рисунков и фотографий или их избыточное количество
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