Приложение 3

РЕКОМЕНДАЦИИ

по ПОДГОТОВКЕ ОПИСАНИЯ ПРОЕКТА
для III-го инновационного форума РОСАТОМА
Общие требования:

Проект может быть направлен не только на создание и производство какой-либо продукции, единицы оборудования и новых материалов, но и на оказание услуг!

Описание проекта готовится в соответствии с разработанной формой в электронном виде (в формате Microsoft Word). Все финансовые показатели приводятся в тысячах рублей (тыс. руб.). Объем представленных в заявке материалов должен позволить составить адекватное представление о проекте/продукции/услуге потенциальным инвесторам и потребителям. В одной заявке описывается один вид продукции или один инновационный проект.

Далее по пунктам:

I. Общие сведения о проекте:

1) Приводится название проекта. Название проекта во всех формах (заявка, описание, презентация и проч.) должно быть идентичным.
2) Указывается текущая стадия проекта (из приведенного перечня).
3) Указывается объект продаж проекта, который непосредственно будет продаваться на рынке и формировать выручку (из приведенного списка).
4) Приводится информация о назначении и областях применения готовой выпускаемой/предоставляемой или будущей продукции/услуги. Желательно указание различных сфер и ниш рынка применения продукции.
5) Указывается инновационная составляющая проекта.

6) Приводятся основные характеристики предлагаемого проекта (технические и технологические характеристики). Особое внимание следует уделить описанию параметров и характеристик, являющихся принципиально новыми или имеющих значительно улучшенные значения.
7) Приводится перечень охранных документов на объект интеллектуальной собственности с обязательным указанием правообладателя и года регистрации.
8) Указывается предполагаемый срок начала серийного выпуска объекта продаж.
9) Указывается объем продаж по проекту на  2006 – 2010 гг. (на 2006-2007 если были, на 2008-2010 гг. планируемые продажи).
10) Указывается отпускная цена за единицу готовой продукции/услугу или предполагаемая отпускная цена на готовую продукцию/услугу после реализации инновационного проекта (если необходима доработка продукции или производства), указываются сроки и условия поставки оборудования (единичные поставки, оптовые, при других условиях).
II. Потенциальные рынки продукции/услуги
1) Дается краткое описание рынка: объем рынка (в денежном и/или натуральном выражении), динамика рынка в целом (в прошлом и планируемый рост в будущем) в России и зарубежом. Размер рынка лучше указывать как в денежных, так и в натуральных единицах. Приводятся обоснования сделанных оценок с указанием методов оценки и использованных источников информации.
2) Указываются аналоги описываемой продукции/услуги, в т.ч. зарубежные.

3) Приводится сравнительный анализ характеристик продукции проекта (основные технические, стоимостные, экологические и иные показатели) и имеющихся лучших отечественных и зарубежных аналогов.

4) Приводится перечень документально подтвержденных интересов потребителей, заказчиков и (или) инвесторов (письма о заинтересованности, протоколы совещаний, запросы и т.п.).
5) Описывается опыт продаж данной продукции (если имеется) – потребители, цены, сроки поставок, гарантийные обязательства, способы расчетов и др.). Кроме того, описываются реализуемые и предполагаемые методы продвижения продукции на рынок (по возможности). 
III. Организация реализации проекта

1) Описывается предлагаемая схема участия инвесторов в реализации проекта (создание нового предприятия, вхождение в состав учредителей/покупка пакета акций в уже существующем предприятии, и другие возможные варианты).
2) Указывается расчетный срок возврата инвестиций по формуле

Срок возврата инвестиций = [Объем инвестиций / (доходы – расходы)].

 3) Основные риски, которым может быть подвержен проект – технические, кадровые, финансовые, рыночные и некоторые другие (например, необходимость закупки уникального оборудования, наличие сильных конкурентов, поставляющих готовые технологические решения, изменение конъюнктуры рынка данной продукции, необходимость лицензирования или проведения разрешительных процедур, выбытие квалифицированного персонала, и т.д.).
4) Приводится календарный план работ по завершению проекта и участники (соисполнители) этапов в соответствии с приведенной таблицей.

5) Приводятся краткие сведения о наличии и потребностях в площадке, персонале (количество и квалификация), технологиях (без раскрытия существенного ноу-хау) и мощностях, необходимых для реализации этапов проекта, в том числе обеспечения предполагаемого объема выпуска продукции. Описание должно содержать достаточно информации для принятия экспертами, потребителями и инвесторами мнения относительно технологических и производственных рисков проекта.
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